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O QIO
ESTA NO FEED

TENDENCIAS QUE MOSTRAM O VERDADEIRO
MATCH ENTRE MARCAS E INFLUENCIADORES

A data mais apaixonada do varejo esta chegando
e, com ela, grandes oportunidades para marcas
e influenciadores.

Neste material, mostramos como o Dia dos Namorados
cresce ano apos ano, quais categorias lideram as escolhas
dos consumidores e como o0s criadores de conteudo estao

cada vez mais presentes nessa jornada de compra.

Analisando 2024 x 2023, tivemos um 98 o

a 12 de junho

As categorias mais
presentes na data sao:
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ELETRONICOS E TECNOLOGIA

Smartphones, smartwatches
e consoles de videogame

JOIAS E RELOGIOS
Aliancgas, colares e relégios

E COMO OS

¥»  95,6% ACESSAM REDES SOCIAIS

45% ACESSAM MAIS DE 10X POR DIA

\  30% ACESSAM MAIS DE 5 HORAS DIARIAS
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42% CONSOMEM INFLUENCIADORES

SAO 52% MAIS PROPENSOS
A TER INFLUENCIADORES
COMO FATOR DE DECISAO
DE COMPRA DO QUE

A MEDIA DA POPULACAO




omem influs, entendemos
ouco do comportamento
ompra no ambiente online:

42 COMPRA ONLINE DE UMA
90 ATRESVEZES PORMES

I 51 30 0 E A FAIXA DE VALOR
$ e ,99 GASTO MAIS COMUM
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ISIDERANDO OS DADOS DA 4 78 o
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O Dia dos Namorados ¢é perfeito para colabs com influenciadores em
conteudos criativos e cheios de conexao emocional com o publico, como:

DESAFIOS
DIVERTIDOS

TOP 3 IDEIAS DE
ENCONTROS
INESQUECIVEIS

PRESENTES
SURPRESA

COM O CASAL

com os produtos
ou solucoes

solucoes oferecidas (GRWM destacando] da sua marca

que integrem de
forma auténtica as

pela sua marca itens da marca

A SPARK TE CONECTA AS HISTORIAS
DE AMOR QUE GANHAM VIDA NAS REDES

E COLOCA SUA MARCA NO

CENTRO DESSAS declatacides.

Planos

Quantidade de creators

Microinflus

Médioinflus

Médioinflus ¢/ presenca
em evento

Impactos estimados 1.527.273 3.072.727 6.590.909

Escopo 27Ye | ¢- Vo) Padrao Padrao

Quantidade TT Assets
Creators 20 40 44

Valor total R$ 70.000 R$ 130.000 R$ 250.000

K de seguidores.
10 TIkTOk entre em contato
cer as opcoes de pacotes.

Escopo padrao para todos influs dos Pacotes P, M e G:
1 REELS + 1 COMBO DE STORIES

FALE COM NOSSOS ESPECIALISTAS!


https://spark.com.br/lab/atendimento-new-business/

